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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

“NOVES” ENTITATS BANCARIES

: : - Com presentem a El perque de la Elements de ’ -
Primera impressio ) o : o Claredat d’Exposicio
I'empresa visita / entrevista comunicacio

e Comunicacié No e Historia, activitat, * Objectius clars » Targetes, cataleg, e Missatge simple,
Verbal persones, etc. web, etc. clar, sintetic i cert
e Elque noes * No donar
comunica no informacions
existeix INCERTES
l PATNERS BANCARIS |
El JO com empresari i Relacié passada i actual Qui és l'interlocutor Garanties i avals
persona amb l'entitat bancaria entre Banc i Empresa personals
¢ Antecedents com * Impagaments, ¢ S’ha de coneixer la
empresari i percepcié devolucions de rebuts, personaila seva
gue pugui tenir el etc manera de treballar

banc de nosaltres
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

| “NOVES” ENTITATS BANCARIES |

e Quines persones e Potencialitat de
formen part del creixement o
projecte decreixement

e Que sigui el mateix * Risc
empresari el que e Internacionalitzacié

presenti 'empresa

e Grau implicacié en el
projecte (avals i
garanties)

e Experiéncia en el
sector (antecedents)

e Formacio
e Equip de 'empresa

e Evolucio resultats
darrers anys /
Business Plan

e Operativa habitual
(descompte, credits,
etc.)

e Estructura de balancg
e Budget
e Nivell dendeutament

e Garanties lliures de
carga
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

QUE | COM ANALITZEN LES ENTITATS BANCARIES EL NOSTRE NEGOCI

I PARTNERS BANCARIS

LES PERSONES EL SECTOR ELS RESULTATS

e Facilitar agilment les e Potencialitat de e Evolucid resultats
informacions creixement o ¢ Nivell endeutament
requerides decreixement de la societat
(proactivitat) e Risc del sector e Pool bancari

e Grau de conflictivitat e Internacionalitzacid

e VVolum de negoci
aportat a 'entitat

e Tenir assegurades les
vendes

e Operativa habitual
(descompte, credits,
etc.)

e Budget

del compte
e Com s’han resolt les
possibles incidencies

e Discurs s/el present i
futur de I'empresa i
documents de reforg

Jubert*Partrers
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SOBRE ELS DOCUMENTS QUE GENERA'I

Es I’Gnic que es queda
I'entitat després d’una
entrevista

LA NEGOCIACIO BANCARIA

S’han de presentar en
format excel-lent

S’han d’explicar i no
enviar Unicament per
@mail

PRESENTA L'EMPRESA

La informacié arribara a
mans de tercers que no
ens “coneixen” (scoring)

Es un error precipitar-se
en el lliurament
d’informacions

Ens compromet pel
present i futur

S’han de confeccionar
pensant amb “l'altre” i
pensant amb que volem
aconseguir de I'entitat
bancaria

Confeccionar una unica
informacio per totes les
entitats

JubertPartners

Actuar proactivament
en I'enviament
d’informacions

recurrents

Donar imatge de
transparencia i
professionalitat




LA NEGOCIACIO BANCARIA

Compte de resultats

Balanc de Situacio

El Pressupost

Pool bancari

BCL
\CA]A.’NA\&&RRA o T e y
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

EVOLUCIO RESULTATS 2009-2011
euros % euros % euros ) 2011 vs 2010

Prestacio de serveis (vehicles propis) 698.237 45,3% 716.267,4 39,9% 803.825 45,5% -18.030 -2,5%
Prestacié de serveis (subcontractats) 842.664 54,7% 1.080.779 60,1% 961.355 54,5% -238.115 -22,0%

1.540.901 100,0% 1.797.046 100,0%[ 1.765.180 100,0% -256.145  -14,3%

Combustible -231.171 -15,0% -201.839 -11,2% -260.650 -14,8% -29.331 14,5%
Treballs realitzats per altres empreses -699.319 -45,4% -902.376 -50,2% -806.664 -45,7% 203.057 -22,5%

Valor afegit 610.412 39,6% 692.831 38,6%0 697.866 39,5% -82.420 -11,9%

Personal Directe -241.084 -15,6% -284.984 -15,9% -247.390 -14,0% 43.899 -15,4%
Reparacions y conservacio -41.910 -2,7% -77.286 -4,3% -56.006 -3,2% 35.375 -45,8%
Autopistes y aparcament -58.919 -3,8% -60.281 -3,4% -61.188 -3,5% 1.363 -2,3%
Asseguranca vendes -7.653 -0,5% -9.207 -0,5% -7.083 -0,4% 1.554 -16,9%
Despeses variables -349.567 -22,7% -431.758 -24,0% -371.668 -21,1% 82.191 -19,0%0
260.845 16,9% 261.074  14,5% 326.198  18,5% -229 -0,1%
Personal -54.258 -3,5% -77.781 -4,3% -54.628 -3,1% 23.522 -30,2%
Arrendaments -672 0,0% -1.505 -0,1% -1.771 -0,1% 833 -55,4%
Comissions bancaries -22.197 -1,4% -19.926 -1,1% -15.338 -0,9% -2.271 11,4%
Serveis professionals -7.736 -0,5% -10.716 -0,6% -16.822 -1,0% 2.980 -27,8%
Assegurances -31.697 -2,1% -42.999 -2,4% -38.961 -2,2% 11.303 -26,3%
Subministraments -3.443 -0,2% -3.384 -0,2% 0 0,0% -59 1,8%
Publicitat, propaganda i RRPP -204 0,0% -1.455 -0,1% -2.140 -0,1% 1.252 -86,0%
Altres despeses -4.020 -0,3% -3.234 -0,2% -3.912 -0,2% -787 24,3%
Tributs -3.598 -0,2% -8.631 -0,5% -12.987 -0,7% 5.033 -58,3%
Depeses fixes -127.825 -8,3% -169.631 -9,4% -146.560 -8,3%0 41.806 -24,6%

EBITDA 133.020 8,6% 91.442 5,1% 179.638 10,2% 41.577 45,5%0
Amortizaciones -72.545 -4,7% -76.824 -4,3% -60.540 -3,4% 4.279 -5,6%

EBIT 60.475 3,9%0 14.618 0,8% 119.098 6,7% 45.857 313,7%
Resultat financer -54.200 -3,5% -42.904 -2,4% -44.090 -2,5% -11.296 26,3%
Extraordinaris 3.548 0,2% 2.158 0,1% -25.480 -1,4% 1.390 64,4%

JubertPartners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

Estructura del Balancg de Situacid — Empreses INDUSTRIALS

Aquest tipus d’'empreses es caracteritza per una elevada inversio en actiu fix i la possibilitat
d’accedir al finangcament a llarg termini

=~ —
~. ~
. ~
e T

Actiu No No Exigible
Corrent

L'actiu circulant . .
A El realitzable més -
es, el disponible El no exigible

Existencies Exigible Llarg aproximadament, equivalen a representa entre

. el doble que e el 40% i el 50%
Termini I'exigible a curt | eXI?elz?:ﬁir?i e del passiu total
termini
Realitzable
Exigible Curt S
Termini
Disponible
JubertPartners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

Estructura del Balancg de Situacié — Empreses COMERCIALS

L’actiu no corrent acostuma a ser poc important per no precisar equip productiu. Es per aquest
motiu que les empreses comercials no acostumen a tenir credits a mig i llarg termini

Actiu No
Corrent
No Exigible
Existencies
Realitzable
Exigible Curt
Termini
Disponible

Jubert*Partners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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Altres ingressos

| Ingressos 1.545.548 100,0%

Valor afegit 615.058 39,8%

Personal Directe
Reparacions y conservacio
Autopistes y aparcament
Asseguranca vendes
Teléfons mobil

Altres despeses
Despeses variables

Marge Brut 260.447 16,9%

Arrendaments
Comissions bancaries
Serveis professionals
Assegurances
Subministraments
Telefonia + ADSL

Material Oficina
Altres despeses

Depeses fixes

EBITDA 119.184 7,7%

Amortizaciones

EBIT 46.639 3,0%

Resultat financer

Extraordinaris

(Bl | 7.848 __0,5%

2010 Budget 2011 Desviacions
euros % euros Yo 2010 vs budget

Prestacio de serveis (vehicles propis) 698.237 45,2% 733.149 44,1% -34.912 -5,0%
Prestacio de serveis (subcontractats) 842.664  54,5% 926.930 55,8% -84.266 -10,0%

4.647 0,3% 1.660 0,1% 2.987 64,3%

1.661.740 100,0% -116.192 -7,5%

-231.171  -15,0% -242.729 -14,6% 11.559 -5,0%
Treballs realitzats per altres empreses -699.319 -45,2% -778.622 -46,9% 79.303 -11,3%
640.389 38,5% -25.331 -4,1%

-241.084 -15,6% -248.317 -14,9% 7.233 -3,0%
-41.910 -2,7% -43.168 -2,6% 1.257 -3,0%
-58.919 -3,8% -60.686 -3,7% 1.768 -3,0%
-7.653 -0,5% -8.309 -0,5% 655 -8,6%
-5.045 -0,3% -4.540 -0,3% -504 10,0%

0 0,0% 0 0,0% 0 0,0%
-354.611 -22,9% -365.020 -22,0% 10.408 -2,9%
275.369 16,6% -14.922 -5,7%

-54.258 -3,5% -55.886 -3,4% 1.628 -3,0%
-672 0,0% -672 0,0% 0 0,0%
-22.197 -1,4% -8.569 -0,5% -13.629 61,4%
-7.736 -0,5% -7.349 -0,4% -387 5,0%
-31.697 -2,1% -32.648 -2,0% 951 -3,0%
-3.443 -0,2% -3.787 -0,2% 344 -10,0%
-6.786 -0,4% -6.108 -0,4% -679 10,0%
Publicitat, propaganda i RRPP -204 0,0% -210 0,0% 6 -3,0%
-3.511 -0,2% -3.617 -0,2% 105 -3,0%
-3.140 -0,2% -3.234 -0,2% 94 -3,0%
-4.020 -0,3% -3.440 -0,2% -580 14,4%
-3.598 -0,2% -3.598 -0,2% 0 0,0%
-141.263 -9,1% -129.118 -7,8% -12.145 8,6%
146.252 8,8% -27.068 -22,7%

-72.545 -4,7% -67.540 -4,1% -5.005 6,9%
78.712 4,7% -32.073 -68,8%

-54.200 -3,5% -43.850 -2,6% -10.350 19,1%

15.409 1,0%

-15-

0 0,0% 15.409 0,0%

34.861 2,1% -27.013 -344,2%
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

Jubert*Partners

sif,ﬂﬁzu BBVA E:S"t‘;? Bankinter Piir:ﬁ;’r BSCH (;L?rt:;) Total (%)

Linies descompte 250.000 € | 300.000 € | 250.000 € | 250.000 € | 250.000 € | 100.000 € (1.400.000 €| 38,73%
Préstecs 200.000 € 60.000 € | 300.000 € 50.000 € 50.000 € 0€ 660.000 € | 18,26%
Polisses de credit 90.000 € 0€ 90.000 € 100.000 € | 25.000 € 0€ 305.000 € | 8,44%
Confirming 400.000 € | 550.000 € | 400.000 € 0€ 0€ 0€ 1.350.000 €| 37,34%

Total contractat 940.000 € | 910.000 € | 1.040.000 € | 400.000 € | 325.000 € | 100.000 € |3.615.000 €| 100,00%

% s/total contractat 26,00% 25,17% 28,77% 11,07% 8,99% 2,77% 100,00%
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

No treballar mai amb una Unica entitat bancaria

No totes les entitats bancaries son iguals, ni tenen els mateixos criteris de valoracié

Fer facil la negociacio, tenir la documentacio de I'empresa digitalitzada i a punt de lliurar

Negociar quan es tenen fons, no esperar a necessitar-los

Complir amb els compromisos

La mala gestié no es soluciona amb un credit

El passat no és una garantia per |'entitat

S’ha de tenir paciéncia

Honestedat i transparéencia

Formar-se per entendre alguns conceptes financers

Rebre sempre als bancs

deegeegegee@ge

Jubert*Partners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

TREBALLAR AMB QUI????

% BARCLAYS

bankinter IV) N

Deutsche Bank

vas BMN

BV

BANWNCO DE VALENCIA

Q‘!’. BANCA
CiVICA
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http://www.grupobmn.es/index.php?lng=es�

LA NEGOCIACIO BANCARIA

QUE ES UN AVAL O AVALADOR?

——

Es una persona, un bé

(moble o immoble), o :
’'aval o avalador formaran

part del contracte de
préstec, i esdevenen co-
responsables en el sentit que
en cas d’'impagament,
hauran de fer front al deute

acreditacio ja sigui del propi
usuari i EXTERNA a ell que
certifica la solvencia de
I'operacio, i per tant, que
existiran garanties de
pagament en cas de que el
titular NO pugui fer-ho

Jubert*Partners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

TIPUS D'AVAL

AVAL PERSONAL
DRETS REALS

AVAL BANCARI

Jubert*Partners
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

Son entitats financeres sense afany de
lucre i ambit d’actuacid especific amb
I'objecte principal de procurar I'accés
al credit de les petites i mitjanes La legislacid que regula la SGR esta
empreses i millorar les seves recollida a la Llei 1/1994 d’11 de marg.
condicions de financament, a través
de la prestacié d’avals davant de
Bancs i Caixes d’Estalvi, entre d’altres.

Per |la seva finalitat les SGRs tenen | de forma accessoria a la seva
com a funcio: activitat principal poden donar:

e Concessions d’avals (técnics i financers) ¢ Informacid i assessorament financer

* Negociacions de convenis amb Entitats ® Formacio financera
Financeres, Administracions Publiques,
Associacions Empresarials i Cambres de
Comerg.

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

CONEIXER LES NECESSITATS DE FINANGCAMENT DE L’EMPRESA ‘

Per tal de tenir una primera impressioé per saber en quina situacio es troba
la nostra empresa, hem de ser capacos de respondre les seglients
preguntes:

N

e Tinc prou recursos propis?

* Quina és la meva capacitat per endeutar-me?

* El meu balang esta equilibrat?

* Es convenient endeutar-me per créixer?

e Quins i amb quants bancs i caixes he de treballar?

Existeix un conjunt de mesures d’us habitual que ens poden ajudar a fer
un primer diagnostic de la situacio de I'empresa i poder respondre aixi les
anteriors questions. Cal tenir en compte que el valor optim per cadascuna

d’aquestes mesures depen del sector d’activitat i de la dimensié de
I'empresa.

N

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

LES FONTS DE FINANCAMENT EMPRESARIAL ‘

. > Amortitzacions
Autofinancament de .
. . > Provisions
Autofinancament/ manteniment > Previsi
. revisions
Finangament
Intern Autofinancament
PP, > Reserves
d’enriguiment
Financament extern | > Capital
propi > Ampliacio de capital
> Emissié d'emprestits d’obligacions
> Credits a llarg termini
Credits de > Préstecs a ll/t
. financament > Leasing
Financament > Proveidors i creditors II/t
Extern > Reénting
Finangament extern
niE > Préstecs a ¢/t
> Credits a ¢/t
T > Factorin
Credits de . : . .
) > Proveidors i creditors a c/t
funcionament :
> Descompte comercial
> Descobert
> Fonts de financament espontani
Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

GARANTIA “CESCE“ x ASEGURAR LINIESDESCOMPTA

“EMPRESA”

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
———————————————— L ——

) En general el lising Les variables
Es un producte de s’utilitza en béns fonamentals son:
préstec que que es deprecien o - Tieus A iriams
estructurat com un es tornen obsolets e Termini de devolucid
lloguer del be a en un curt termini
llarg termini amb de temps

una opcio de e Per exemple els vehicles
compra o els ordinadors

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

INCONVENIENTS

e El cost del deute és superior al e Financament del 100% del bé.
d’un credit o préstec usual, ja que e La concessié d’aquest instrument
obliga a la contractacid d’una és rapida i comoda

asseguranca pel bé. e Flexible en terminis i quotes.

e Ofereix avantatges fiscals, ja que
les quotes del lising (fiscalment
deduibles) sén d’import superior
a les despeses d’amortitzacio del
propi bé.

e Permet una actualitzacio
periodica dels béns ja que facilita
el financament necessari per a la
seva renovacio

Jubert*Partrers
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Es un producte semblant al lising (ja que s’articula com un lloguer), perd que
incorpora a les quotes els costos de manteniment del bé.

Es un producte que vol facilitar I'ds temporal d’un bé.

Es un mitja adient per financar actius operatius amb vides Utils de 3 a 5 anys,
com per exemple la flota comercial o els sistemes informatics, ja que aporta els
seglients avantatges:

* No es comptabilitza com a deute ni actiu en el balang (tret que sigui una operacio clara
d’adquisicid), motiu pel qual es millora el rendiment dels actius de 'empresa.

* Permet coneixer amb seguretat els costos que suposara per a la companyia I'Us d’aquests actius, ja
qgue 'empresa no s’haura de fer carrec de les despeses per reparacions o manteniment.

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

El credit és una
operacio financera en

la qual una entitat Un dels principals
financera dona a avantatges és que
I'empresa el dret a nomes es pagaran els
endeutar-se fins a una interessos per les
determinada quantitat, guantitats disposades
durant un periode de en cada moment.

temps i amb un tipus
d’interes definit.

\. J Y,

Jubert*Partrers
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
—— e R b S S R G

Consisteix a facilitar a la societat
una aportacid maxima de credit,
del qual pot disposar durant un
periode de temps establert. Un
cop finalitzat el periode, el
beneficiari haura de retornar el
total disposat del credit més les
despeses financeres.

També existeixen credits que
permeten anar disminuint
progressivament el seu limit any
rere any (linies amb cancel-lacio
parcial).

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Es un contracte amb una entitat financera segons el qual aquesta
anticipa I'import de documents de credit a canvi d’uns interessos pel
termini que falta per al seu venciment i unes comissions per les
despeses de Gestio.

Els documents que es poden descomptar serien, entre d’altres, els
seguents:

Xecs i
talons

Titols de
deute

Rebuts

Pagarés Contractes Polisses

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

i FAcTORING
<€

—

Consisteix en un
contracte en el qual
I'empresa cedeix la

gestidé del cobrament

de les seves factures a
una entitat financera
qgue fa d’intermediaria.

"

Jubert*Partrers

El facturatge (factoring)
ofereix serveis
d’administracio de
cobrament i de
financament, ja que
permet cobrir
necessitats de fons a
curt termini.

-31-

Aquesta entitat
financera avanca els
diners a canvi del
cobrament d’un
interés.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
— e e B A T LS

En funcidé del risc:
LES TARIFES DEPENEN DE LES

¢ e FACTURATGE AMB RECURS:
CARACTERISTIQUES DE Femoresaassumelx ot el nscide EL VOLUM DE FACTURES PER
LEMPRESA CONTRACTANT | cobrament GESTIONAR QUE CEDIM A
DE LA SEVA CARTERA DE e FACTURATGE SENSE RECURS: I'entitat LENTITAT ANUALMENT.
CLIENTS financera assumeix el risc de
cobrament.

ES CONTRACTA SOBRE EL
TOTAL DE LA CARTERA DE
CLIENTS DE 'EMPRESA

TERMINI MITJA DE SECTORS DELS NOSTRES
COBRAMENT CLIENTS

Jubert*Partners
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

NCONVENIENTS “

e Cost financer elevat e Ofereix financament sense

e empresa depén sempre del utilitzar les linies de credit.
criteri de risc amb que I'entitat e Redueix 'endeutament i la
financera classifiqui els seus guantia dels actius a cobrar, per
clients (queda fixat en el la qual cosa millora la
contracte). rendibilitat dels actius de

I'empresa, si €s sense recurs.

e Permet garantir el cobrament
als clients.

e Simplifica la comptabilitat i
gestio administrativa: la cartera
de clients es redueix a un unic
client que paga al comptat

Jubert*Partrers
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
—— D i QN L R L e—

Es un mecanisme indirecte de financament

Es tracta d’'un producte que permet gestionar el pagament de les
compres mitjangcant una entitat financera intermediaria.

Es un producte atractiu per a empreses que vulguin allargar el termini
de pagament o millorar les seves condicions de compra

Genera una millor imatge davant dels proveidors

Evita costos d’emissié de pagarés, xecs o manipulacié lletres de canvi

Evita incidencies en les domiciliacions de rebuts

0000 @(

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

e Empresaris

e Directius d'empeses
e Emprenedors

e Professionals

e Patrimonis familiars
e Estalviadors

D'exit contrastat que a titol privat aporten:

e El seu capital (entre 60 M i 200 M euros)
¢ Els seus coneixements tecnics
* La seva xarxa de contactes personals

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Amb els objectius de:

e Obtenir plusvalues a mig termini

e Seleccionar projectes empresarials d'exit
e Aprofitar el potencial inicial

e Potenciar lI'esperit emprenedor

e Transferir coneixements i experiéncia.

| s'adressen a:

e Emprenedors que desitgen posar en marxa un projecte (capital llavor o "seed
capital").

e Empreses que es troben en l'inici de la seva activitat (capital arrancada o
"Start-up capital")

e Empreses que han de dur a terme una fase de creixement ("expansion capital")

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Marnca d'lnversors d’IESE

Marta Aparicio

Teléfon: 93 253 42 00

Correu electronic: info@iese_edu

Pagina web: wwer iese edwbusinessangels

BANC — Business Angels Network Catalumnya
Alex dEspona

Telafon: 902 93 05 18

Cuorreu electronic: aespona@bancat.com
Pagina web: wwer bancat.com

ESADE BAMN

Femando Zallo

Teléfon: 902 420 020 ESADE | BAIN
Correu electréonic: fermnando._ zallo@alumni.esade_aedu rd e
Pagina web: wwer esadeban. conm oot ot
Barcelona Business Angels — BCN BA

Antoni Sala BI._ISIN'E'-HS o C:E?

Teléfon: 93 270 16 91
Correu electronic: info@bcnba_com
Pagina web: wwner bonba. com

Eix Technowa

Josep Duran E Ix
Telefon: 93 290 23 97

Correu electronic: jduran@technovabarcelona. org Technowa

Pagina web: wwner eixtechnowva.org

Keiretsu Forum Barcelona

HXawvier Casares

Teléefon: G20 946 045

Correu electronic: barcelona@keiretsufornum. conm
Pagina web: wwoer keiretsuforum. esi/barcelona

KEIRETSLW

F o R L b

Marxa SeedRocket

Pamsla de la Murioza
Teleéfon: 93 401 96 &7 SeedRocket
Correu electronic: info@seedrocket. com

Pagina web: wwner seedrocket. com

ACC1O s membre de 'Associacio Europea de Business Angels (EBAMNY.

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Jubert*Partners

Es I'activitat financera
consistent a aportar capitals a
mitja i llarg termini, pero sense

voluntat de permanencia
il-limitada, a empreses que
presenten dificultats per accedir
a altres fonts de financament
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L'objectiu és
que amb [|'ajuda
del capital de
risc, I'empresa
augmenti el seu
valor

|

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Una vegada
madurada la
inversio, el
capitalista es
retira obtenint
un benefici.

Jubert*Partrers

L'inversor de
risc busca
prendre
participacioé en
empreses que
pertanyin a
sectors
dinamics de
I'economia, dels
gue s'espera
gue tinguin un
creixement
superior a la
mitjana.

"

"

F ,

Una vegada el
valor de
I'empresa s'ha
incrementat
prou, els fons
de risc es
retiren del
negoci
consolidant la
seva
rendibilitat.
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

i ! .' L

l-'iji.l hx

¢A quién va dirigido?
A emprendedores y autdonomos con rentas anuales inferiores a 60.000 €.
A microempresas (persona juridica) que tengan menos de 10 empleados y con una facturacién anual inferior a 500.000 €.
éQué se puede financiar?
Inicio, consolidacion o ampliacion de negocio.
Atender necesidades de circulante.
Condiciones de financiacion:
Importe maximo por beneficiario: 25.000 €.
Hasta el 100% del proyecto.
Tipo de interés: fijo durante toda la vida de la operacién
Plazo de amortizacion:
5 afos sin carencia o con hasta 6 meses de carencia incluidos.
Circulante con un plazo maximo de 2 afios.
Sin garantia real
Solicitud:
Es necesaria la presentacion de un plan de empresa para analizar la viabilidad del proyecto
Los microcréditos para emprendedores cuentan con una garantia expedida al amparo del Programa Marco para la Innovacion y la
Competitividad de la Comunidad Europea. www.access2finance.eu

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Fond-1CO pyme a través del ICO MARF {propers mesos}

Fondo Isabel la

Catolica European Fond ICO Global ( Mercat alternatiu
Angels Fund -Colnversors Renda Fixa)
Spain Start-Up homologats
Coinvestment Fund
o -Maxim 75.000
Objectiu: euros x projecte
-Noves tecnologies
-Energies verdes
-Biosanitaries
. 7\ 7N

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

- Centro para el Desarrollo
'V [:n“ Tecnoldgico Industrial
)

3L

Confederacion Espafiola de Comercio

Mad

mercado alternativo
de renta fija

o
v

Jubert*Partners

‘: Banco
b ' Europeode
" Inversiones

= MARF

Acercando las

empresas

al mercado de renta fija
como fuente de

financiacion

[ N I s A Instituto de Crédito Cficial
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LA NEGOCIACIO BANCARIA
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PLATAFORMA - CROWDFUNDING

O RO D o

WL W, WWiE RO e

Plataformas crowdfunding

Espana

. See JQU'CK Lzﬁl o f @ migranodearena.org
e ] ' \ = donipan i E
h e CmnLepwo impulsalt Joinmyproject | ANGEL
. e 5
ﬂh:;h @& Mage B '
e Inverem <
...... taracea: ST m*’ﬁmfs

Plataformas Crowdfundmg en Espana

5 w2 e IAqU| estdn fodas! mmm -
S = projesit @ miven  NIEHE VoRTicex

PARTIZIPA Cand FX Filmutea
L/BROS.COM & coreo

& _ TR e
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LA NEGOCIACIO BANCARIA

FINANGCAMENT COL-LECTIU (PRESTECS ENTRE PERSONES — CROWDFUNDING )

e Lt o

SCormuM il b comn

e SIS L o W | 8 Tl on- i Falea e s e i

OB A T

ST O

Solicitalo

Ern comunitas muoestros ususaricos ham prestado 1..68358. 775 euvros %w han recibicdo 181 . 808 .55 suwuros en intersses TR et b S ncd

Coarree fuamcioma Lo que odicemn: ode mnosotros Testirmomios

" Comunitas w el P2P

=i —. = -
= e lending, altermnativa a la
- = ] =
u L X AIMwersicn
ks il iy ik 4 e

injioinet ™

Hoy lo haremos mesibiso

2Qus es injoinet? Proyectos por categorias
6 _{r\—\.} ? Ar cne COmMunNicacion
| 3 Culdado del cuerpo Deportes
’ s s Ecologia Educacion
Entretenimiento Filosofia
Pre—————— TV e
Negocios ong's mimee Salud

@ e e é__-(J et e R Y S§a Hazo real
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Web lider en financlacién colectiva

AN =l

¢ $0C10S %Y INVERSORES £ o o
§ N :
E Unimos emprendedores e inversores A e g
v

Inicio Soy emprendedor Soy Inversor Franquiciate Prensa Quiénes somos Contacto Blog M
)
)

{ Todas Jas categarias T3] [ Todas las regiones T3] [ (Cudntaquieresinverti? |3 [ Todas las ofertas [ g

Apoyan la creacién de empresas y empleo

IFXBG

[8® Kuow Capital - Emprendedores @miii

!i"it T

g

Guarderia de Vinos

Incubadora Tecnolégica de chl‘g‘s_l'nwmms

"ﬂ

/-\1§ Web lider en financiacion colectiva |
~— Incubadora Tecnoldgl

S
Préximo Una de los val incif de it

mayor red de proyeclos empresariales de Espaiia, lo que nos sitda en una posicion
privilagiada para localizar los proysctos més atractivos en bisqueda de capital, tenienda
Ia oportunidad de captarlos desde su nacimienta y apoyarios en su desarrollo.
{Coinvierte con otros inversores en nuestra incubadoral

esserla

Empresa especializada en |a guarda, conservacion y custodia de vinos, que gestiona un
servicio de transporte de los caldos 2 la medida de cada producto y de cada cliente;
oftece un entomo Grico para la degustacion ~una bodega romana y pasiva-; programa
de formacion académicaments cualficado en el mundo cultural del vino: y presenta una
amplia gama de servicios exclusivos: asescramiento, marca propia, y tursmo rural.

Ultimos proyectos publicados Ver todos los

Gestor de Apuestas Productora LATAM

Consumibles Médicos =

Parque Esqui A,quatico

¢
\

Estrategias de inversion contrastadas,
basadas en un modelo mixio, que
compagina estadistica, informética y
conacimiento profundo del deporte. .

200.000€

|

Financiado: 150,000 / 200,000 (75%)

Lider del sector del wakeboard y el
esqui acudtico, planifica una expansion
en Madrid. Se ofrecen “trainnings
camps”, material, eventos...

279.000€

La primera

enfocada en la creacion de productos
audiovisuales para toda la region
latinoamericana...

1.400.000€

y distribucian en México
de cosmeéticos y productos para una
especialidad concreta en medicina con
amplia cartera de clientes...

nciado: B2,000 / 279,000 (29%)

Financiado: 0 [ 1.400,000 {0%)

Financiado: 15,000 / 80,000 (19%}

Jubert*Partners
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CROWDFUNDING

Verkami es una plataforma de
crowdfunding para proyectos
creativos

micro
¥ aportaciones

Qué es el crowdfunding

Es una forma directa de financiar proyectos con la
suma de aportaciones individuales. En verkami nos
dirigimos a creadores independientes gque buscan
fimnanciacidn para materializar sus ideas. Su pudblico,
convertido en mecenas. recibe recompensas
exclusivas a cambio de sus aportaciones.

e Eres creador?

1 =2

Publicas tu proyecto
en verkami w
consigues una
pPAagina como esta

Tienes una idea

CoOHmo lo entendemos en verkami
Los creadores mantienen todos los derechos sobre
sus obras, yv ofrecen a los Mmecenas gque les ayudan a
fimnanciar sus proyectos recompensas en forma de
creaciones y productos exclusivos, experiencias
unicas. ediciones limitadas. merchandising. acceso a
descargas...

3 <}

El proyecto se lleva
a cabo v los
mecenas reciben sus
recompensas

Dispones de 40 dias
Ppara recaudar la
Ffimnanciacidn
Nnecesaria

sEres mecenas?

1 =2
2 Te gusta un Elige tu recompensa
proyecto? Sigue su w realiza tu
evolucidan en su aportacian al

pPagina pProyecto

3 >~

Solo si el proyecto El creador lleva =I1
consigue proyecto a cabo yw tu
Ffimnanciacidn, te recibes tu

haremos el cargo a recompensa

tu tarjeta.

El modelo de financiacion

Solo los proyectos gue en los 40 dias de plazo
lnNHeguen cormo miinmimo al 100%: de su objetivo de
fimnanciacidn recibiran 1 dinero aportado por sus
mecenas. En caso contrario, las cantidades que los
mecenas se han comprometido a aportar no se hacen
efectivas vy el proyecto nmno recibira la financiacidan.

Jubert*Partrers

Quien esta detras de verkami
wverkami nace en Matard de la iniciativa privada de un
padre v dos hijos: Joan, Adria yv Jonas Sala, un
bidlogo. un historiador del arte v un fisico. Nos unen
la pasidon por la creatividad, el arte v la investigacidn,
v poder ayudar a hacer realidad pequenas
manifestaciones de aguello que Mas gqueremos, es lo
que NOosS (CoOn)Mmuewe.
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| [3] COMUNDA> . AcCEDE
¢ Por qué apoyar proyectos abiertos?

= OPEN
Ademas de obtener recompensas individuales, - ID
C

contribuyes al desarrollo de retornos colectivos a 100% ABIERTO

A GoTEO

VALY

disposicion de toda la comunidad

Fire gusta 6 780

4 & >
DESTACADOS
LAS CUENTAS CLARAS INVESTIGACION-ACCION CONSTRUCCION DE MADERA
Vieb de consulta de indicadores economicos Apoyando iniciativas por una vida digna Una oficina cultural hecha con materiales
de administraciones locales, provinciales y desarrolladas por personas en situacion de -atipicos, reciclados y de 2* mano, y ayuda
autonomicas extrema pobreza mutua

EN MARCHA!
A POR EL OPTIMO

SOCIAL, COMUNIGATIVO
TRANSPARENCIA DE CUENTAS VIDA DIGNA PARA TOD@ S: OFICINA KATAPLOF
PUBLICAS EMREDANDO INICIATIVAS
Por: Miguel Fiandor Por: Movimiento ATD Cuarto Mundo Espana Por: Calle Quevedo
Transparencia de Cuentas Publicas es una £Qué entienden por vida digna guienes viven Calle Quewvedo, colectivo de arguitectos,
plataforma web donde la sociedad podra en la extrema pobreza? ;Como reconocer y pretende ejecutar una pequenia edificacion.
consultar... hacer...

JubertPartners
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B

15 TeTal s 4 REGISTRATE
nN<op _ S

“FHPRERITF IS

| = I

COOSISTCMA FCLIBALCTA ROSOTROS L D0 TLINTION AT

LaComunity | Caso éxito

ALJWNLERES COM DESCUERTO

El prmer Cluk de Alguiler onbne gue ofrees
e=las &N & alquilar oe

ra 4 Nabitacicrws fae vk




FONTS DE FINANCAMENT D‘UN PROJECTE

L ‘:,';:..

“ Arboribus

Conectando empresas e inversores

Colaboraciones:

Arbonbus es el espacm donde

Leer més...

Inversores

Invierte en negocios sdlidos
y obtén una buena rentabilidad

Leer mas...

http://vimeo.com/55135799

Jubert*Partners
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CIESC

Consell Intersectorial d'Empresaris

Empresas

Solicita la financiacién
que necesitas para tu empresa

Lear mas...
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

L

¥* Arboribus

Conectando empresas e inversores

Como funciona

Paso 1.

Una persona puede prestar dinero a una gran cantidad de empresas solventes. Invirtiendo
desde 20 hasta 2.000 euros por empresa puede reducir facilmente su exposicién al riesgo:

E——
Paso 2.

Una empresa recibe un préstamo de una gran cantidad de personas, aceptando las
ofertas con tasas de interés mas bajas:

— =@
Paso 3.

Los inversores reciben buenos rendimientos y las empresas buenas condiciones de

financiacion:
bl

Pla Estrategic 2011 - 2013

Jubert*Partners
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= = € [1goteoorg el =

[

[Q] COMUNIDAD _  ACCEDE

OPEN

100% ABIERTO L]

Elnte qusta 7220

s Tienes un proyecto con ADN abierto?

¢Necesitas sinergias y financiacion colectiva? Goteo te
ayuda a conseguirlo.

40 »
DESTACADOS
VECINOS QUE SE CUIDAN RED DE SEMILLAS COOPE DE MENSAJERIA
Recuperar lazos, apoyarse mutuamerte, Por Iz biodiversidad agratia, generada v Una hici de carga para crecer como empress
compartiv recursos, ser comunidad acumulada por generaciones de campesinos y evitar verter una mayor cantidad de CO2 al

durarte afios afio

tal : il ! | ey
POCZES ' S [
SOCIAL, COMERGIAL
EL PORTAL CUIDADANO XIV FERIA ESTATAL DE LA 80 KILOS EN BICI
EIODIVERSIDAD AGRICOLA
Por: Farapi Evidentis Por: Red de Semillas Resembrando... Por: Izkiri
Sacar al perro, regar las plartas, bajar la La X% Feria Estatal de la Biodiversidad |zkiri es-una cooperativa gque nace con la ides
bazura, pasear con las nifias, cocinas un Agricola tendrd lugar del 4 al 6 de octubre. de ofrecer un servicio gue creemos
poGuitn M&s .. NECESario...
COFINANCIACION 1" ronda COFINANCIACION ! 1° ronda COFINANCIACION : 1° ronda
gateo.org/blogfzs AIHIRA D MiNIRAD |

.'-,' Inicio e ja de entrada -... B Tres

Jubert*Partners
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' D Empresa; carackeristicas | po x] D empresa: caracteristicas | pr

= € [ www . puentis.com/pluentis/7q=caracteristicas

PUENTIS

Dionde inversores prestan a empresas

Invearsoras Emprasas | Céme funcicna | Inversiones activas | (uiénes somos

CARACTE BiSTI CAS
DE LOS PRESTAMOS

=] O 20"

Contratos mercantiles; Comision para la empresa: A1,27 gafios
deuda financiera entrazy 3%
Y
=) © A
Amortizacién anual Imports entre Tipo de interés fijo,
250.000 ¥ 10.000.000 £ pagadero cada mes
entre 6y 8%

4

Respuesta en
15 dias, fondos
€I 3 Sernanas

+s Inicio

Castellano Catalad English

Usuario *

Contrasefia *

Recordar contrasefia

LOG IN

REGISTRESE

9 Guia de la empresa

JQUE ES
PUENTIS?

@ Contacto

Puentis ez noticia
hoy en la
Vanguardia
Puentis
intermedia
préstamos de
particulares a
EIpresas que |

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Financiacion de proyectos de I+D+i

[_4

Financiacion de empresas innovadoras y de base
tecnologica

Internacionalizacion de la 1+D+i
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
— O L i

Los proyectos de Investigacion y Desarrollo son proyectos empresariales de caracter aplicado para la creacion y mejora
significativa de un proceso productivo, producto o servicio presentados por una tinica empresa o por una agrupacion empresarial.
Dichos proyectos pueden comprender tanto actividades de investigacion industrial como de desarrollo experimental, segun las
definiciones del Marco comunitario sobre ayudas estatales de 1+D+i (2006/C 323/01).

Se distinguen tres categorias de proyectos:

A. Proyectos de I+D Individuales:
*Beneficiarios(*): Empresas
*Duracion del proyecto: La duracion de estos proyectos podra ser de 12 a 36 meses.
*Presupuesto del proyecto: El presupuesto minimo elegible serd de 175.000 €.

B. Provectos de I+D en Cooperacion Nacional:

=Beneficiarios(*): Se requiere la formalizacién de una Agrupacion de Interés Econémico (AIE) o consorcio
regido por un acuerdo privado de colaboracidn, constituidos por, como minimo, dos empresas auténomas. En
proyectos de menos de 3 M€ el nimero maximo de empresas participantes sera de 6 y por encima de este
presupuesto podran participar hasta 10 empresas.

=Presupuesto del proyecto:
*Duracion del proyecto: La duracién de estos proyectos podra ser de 12 a 36 meses.
=Presupuesto del proyecto: El presupuesto minimo financiable sera del orden de 500.000 €, con un

presupuesto minimo por empresa sera de 175.000 €.

C. Proyectos de Cooperacion Tecnologica Internacional:

Jubert*Partners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Financiacion de empresas innovadoras y de base

AYUDAS NEOTEC PROGRAMA INVIERTE
' ' ACCIONES DE
NEOTEC Capital Riesgo DINAMIZACION

JubertPartners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Es una
empresa de
capital public
adscrita al La seva
“Ministerio de activitat en les
Industria, inversions ENISA
Turism-o”y Constituida finapceres => pro-mociona la
Comercio”, a , projectes en figura del
. I'any 1982 ) ,
través de la I'etapa de préstec
“Direccion neixement i participatiu
General de creixement
Politica de la d’empreses
Pequehay
Mediana
Empresa”
. 1\ \
JubertPartners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

| ||

)

e Aporta recursos a llarg termini a les empreses
sense interferir en la seva gestio

e Aplica uns tipus d’interes vinculats a I'evolucio
dels resultat de la mateixa

e No exigeix més garanties que les del propi
projecte empresarial i la solvencia professional
de I'equip gestor

v

EL PRESTEC
PARTICIPATIU ==

Jubert*Partrers
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Objetivos de Financiacion FEI

El objetivo del FEI es apoyar a las pequeinas y medianas empresas de Europa, ayudandolas

A acceder a la financiacidén, son financiables a través del Fondo Europeo de Inversiones las

Inversiones activos fijos tangibles e intangibles asi como necesidades de circulante (fondo de maniobra)

Beneficiarios del FEI

Empresas innovadoras, especialmente tecnolégicas, pero abierto a cualquier sector
e PYMES < 50 millones Euros en Ventas

e Activos en Balance < 43 millones de Euros i <250 empleados

e Midcaps < 500 empleados

e Condicion de que no estén en crisis y operen en Espaiia

Sectores i actividades financiadas

Que cumpla por lo menos una de las siguientes condiciones:

e |nvertir en nuevos productos o procesos innovadores con riesgo técnico o industrial
e Empresas de rapido crecimiento (un 20% en ventas y/o empleo)

e Otras alternativas (a revisar en la propia web)

Caracteristicas préstamos FEI
¢ Plazo: Maximo: 7 afos, i Minimo: 2 aios
e Importe: Maximo: 3 millones de Euros i Minimo: 100.000 euros
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ICO EMPRESES |

EMPRENEDORS ICO GARANTIA SGR

ICO INTERNACIONAL ICO EXPORTADORS

ICO PAGARES | BONOS DE ICO INNOVACIO FONS
EMPRESA TECNOLOGIC 2013-2015
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cecot GLOBALIcida

ASOCIACION
ESPANOLA DE
FRANGQUICIADORES

ﬁ“
‘b C Confederacié de Comerg de Catalunya

Confederacion Espaniola de Comercio
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TIPUS DE FINANGAMENT ALIE
[ERas T amecarion

Flujo Fondaos

ENTIDADES

FINANCIERAS

Entrega de fondos Devolucion

II del 12O al eliente | fondos
Devolucion fondos
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LINEA ICO EMPRESAS Y EMPRENDEDORES 2013

AUTANOROS
¥ EMIPRESAS Con proyecto de inversién

i

PARTICULARES Y
COMUNIDADES DE
PROMETARIOS
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Financiacidn orientada a autonomos y entidades publicas y privadas que cuenten con el aval de una Sociedad de Garantia
Reciproca (SGR) o de la Sociedad Anénima Estatal de Caucién Agraria (SAECA), que realicen inversiones productivas en Espaifa o
fuera del territorio nacional o quieran cubrir sus necesidades de liquidez. La empresa que solicita la financiacion para realizar una
inversion fuera de Espafa ha de ser espafiola o tener una mayoria de capital social espaiiol.

La tramitacidn de las operaciones se realiza directamente a través de las entidades de crédito, en las Sociedades de Garantia
Reciproca

Condiciones
Importe maximo por cliente: hasta 1,5 millones de euros en una o varias operaciones.
Conceptos financiables:
Liquidez
Inversiones productivas dentro y fuera del territorio nacional:
Activos fijos productivos nuevos o de segunda mano (IVA incluido).
Vehiculos turismos, cuyo precio no supere los 30.000 euros mas IVA.
Adquisicién de empresas.
Creacion de empresas en el extranjero.
Liquidez con el limite del 50% de la financiacidn obtenida para esta modalidad de inversion.
Modalidad: préstamo/leasing para inversion y préstamo para liquidez.
Tipo de interés: tipo fijo o variable, mas el margen establecido por la Entidad de Crédito segun el plazo de amortizacién y la modalidad del
aval.
Plazo de Amortizacion y carencia:
Si se financia 100% liquidez: 1, 2 y 3 con la posibilidad de 1 afio de carencia.
Si se financia inversion: 1, 2, 3,5, 7. 10, 12 y 15 afios, con hasta 2 afios de carencia.
Comisiones: la SGR/SAECA o la Entidad de Crédito cobraran una comision de estudio del 0,5% sobre el importe formalizado. Adicionalmente, la
SGR cobrara una comision sobre el importe avalado de hasta el 4% en concepto de cuota social mutualista.
En caso de amortizacién anticipada se cobrard una comisién por cancelacion.
Garantias: la Entidad de Crédito, la SGR o SAECA realizardn un andlisis de cada solicitud y, en funcidn de la solvencia del solicitante y de la
viabilidad, determinaran las garantias a aportar.
Vigencia: se podran formalizar préstamos con cargo a esta Linea hasta el dia 15 de diciembre de 2014.
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Financiacion orientada a autonomos, empresas y entidades publicas y privadas espaiolas, domiciliadas en Espaia
o con domicilio en el extranjero que cuenten con mayoria de capital espanol.
La tramitacidn de las operaciones se realiza directamente a través de las Entidades de Crédito.
Condiciones
Importe maximo por cliente: hasta 10 millones de euros o su contravalor en ddlares (USD), en una o varias
operaciones.
Conceptos financiables:
Liquidez.
Inversion fuera del territorio nacional:
Activos fijos productivos nuevos o de segunda mano (IVA incluido).
Vehiculos turismos, cuyo precio no supere los 30.000 euros mas IVA.
Adquisicién de empresas.
Liquidez con el limite del 50% de la financiacidn obtenida para esta modalidad de inversion.
Modalidad: préstamo/leasing para inversién y préstamo para liquidez.
Tipo de interés: tipo fijo o variable (euro o délar), mas el margen establecido por la Entidad de Crédito segun el plazo
de amortizacion.
Plazo de amortizacién y carencia:
Si se financia 100% liquidez: 1, 2 y 3 afios con la posibilidad de 1 afio de carencia.
Si se financia inversién: 1, 2, 3, 5, 7, 10, 12, 15 y 20 afos con hasta 2 afios de carencia.
Comisiones: la Entidad de Crédito no podra cobrar comisiones, salvo por amortizacion anticipada.
Garantias: a determinar por la Entidad de Crédito con la que se tramite la operacidn, salvo aval de SGR/SAECA.
Vigencia: se podran formalizar operaciones hasta el dia 15 de diciembre de 2014.

JubertPartners
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Financiacion orientada a auténomos y empresas con domicilio social en Espafia que
deseen obtener liquidez mediante el anticipo del importe de las facturas
procedentes de su actividad exportadora.

La tramitacion de las operaciones se realiza directamente a través de las Entidades
de Crédito.

Importe maximo por cliente: hasta 10 millones de euros en una o varias operaciones.
Modalidad de la operacion: financiacion del importe de la factura que proceda de la
actividad exportadora del cliente.

Tipo de interés: tipo variable (3 6 6 meses), mas el margen establecido por la Entidad
de Crédito segun la tipologia de la operacion.

Garantias: a determinar por la Entidad de Crédito con la que se tramite |la operacién.
Vigencia: se podran formalizar operaciones hasta el dia 15 de diciembre de 2014.

Jubert*Partners



FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Financiacidon dirigida a la concesidn de Crédito Suministrador, Comprador y Financiacion complementaria.
La tramitacion de las operaciones se realiza directamente a través de las Entidades de Crédito.

Importe maximo por cliente: hasta un maximo de 25 millones de euros o su contravalor en délares (USD), en
una o varias operaciones.

Conceptos financiables:

Crédito Suministrador: financiacidon destinada a empresas espanolas para la venta de bienes o servicios, a
empresas con domicilio social fuera de Espaia.

Crédito Comprador: financiacion destinada a empresas con domicilio social fuera de Espaina, para la
adquisicion de bienes o servicios exportados por empresas con domicilio social en Espaia.

Financiacion complementaria: financiacion requerida por la empresa extranjera que adquiera los bienes o
servicios espanoles, que no se haya cubierto en su totalidad con un Crédito Comprador.

Modalidad de la operacion: préstamo, con posibilidad de desembolso en varias disposiciones.

Tipo de interés: tipo fijo o variable (euro o délar USD), mas el margen establecido por la Entidad de Crédito
segun plazo de amortizacion.

Plazo de amortizacion y carencia: de 2 a 12 afos con hasta 3 afos de carencia.

Comisiones: la Entidad de Crédito podra aplicar una comision de estudio/apertura a las operaciones, ademas
de una comisidén por amortizacion anticipada.

Garantias: a determinar por la Entidad de Crédito con la que se tramite la operacion.

Vigencia: se podran formalizar operaciones hasta el dia 15 de diciembre de 2014.
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Tenen organitzades les funcions i activitats del Grup ICF en 5 unitats. El Comite
Executiu esta format pels directius responsables dels diferents ambits de Gestid
del Negoci i de la Gestio del Risc, les Finances i Mitjans de I'ICF i el conseller
delegat d’AVALIS SGR.

Conseller Delegat i President
del Comiteé Executiu

Josep-Ramon Sanroma

Direccié General Direccié General [l Pireccié General
Negoci Corporatiu i d’'Inversions i
Capital Risc ICCA Gesti6 de Risc

Joan-Carles Rovira Divina Alsinet Anna Alvarez

Conseller delegat Bl Direccié General
AVALIS Negoci Empreses

Direccio General
Finances 1 Mitjans

Josep Lores

Joan Cervera Joan Martinez

Gestid Comercial Empreses  Gestid Comercial .. . Analisi Risc Tresoreria i Mercats
Pramacid iComunica[;io' Corporacions Egersutl:liilnee;lzzngament Gestid Operacions Comptabilitat | Control
Desenvolupament negoci Participacions Financeres Recuperacions Control Gestid i Risc
Capital Risc RRHH
Tecnologiai Processos
Serveis Generals
PIMES | Empresesi
AUTOMOMS corporacions
= 1000MES acturacis = 100ME facturacia
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Amb l'objectiu de facilitar I'accés al credit a tots els Autonoms i PIMES, han desenvolupat un
model de distribucié multicanal:

- Establiment d’acords amb Entitats Financeres (signat el 17/6/2011)

- Creacid d’'una Xarxa de “Promotors Financers”, mitjancant convenis amb Patronals Patronals,
Cambres de Comerc¢ i Assessors Financers Privats.

- Desenvolupament i posada en marxa d’un nou portal (www.finempresa.cat) i un “Call
Center” d’Atencid a Clients.

-Entitats Financeres —
Signants de convenis de
col-laboracio per a la gestié de
linies de mediacid, avals, altres.

-Clients -
Peticions de finangcament i/o
avals gestionades directament
per ICF

N\ J

Procés de seleccid basic: www.finempresa.cat
Per scoring financer basic i elegibilitat estratégica

\ 902 227 237

-Promotors Financers —
Patronals, Cambres de Comerg i
Assessors, delegacions Govern

Call center

Procés de decisio:
Vehiculacié de les operacions filtrades

AAAAAAAAAAA
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Promotors Financers
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Conversio amb business angels Fons d’inversié Capital MAB

,:H\'/’Llnla de finangament juntament amb Fons de capital risc que inverteix en companyies a la
inversors privats (Business Angels) en fseva sortida al MAB (o altres mercats alternatius
forma de préstec participatiu per a la borsarls), i en posteriors ampliacions de capital. Aquest
creacid de noves empreses o _ fons té I'objectiu de facilitar la captacio de capital a les
empreses en fases inicials. OPS, actuant com a inversor institucional i generant
més confianga en els operadors de mercat.

-

7

1)

S1ICO0D
SICOOP Capital Risc

El Grup ICF promou la creacid i participa en
instruments de capital risc. Conegueu els
fons participats per algunes de les filials del
Grup.

Societat de capital risc adrecada a
projectes de I'economia cooperativa i
gestionada per I'Institut Catala de
Finances Capital SGECR.

Jubert*Partners
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o

-
-~

/-I

CONDICIONS FINANCERES

*Import: IFEM aporta entre 50.000 i 200.000 euros per projecte.
*Termini: maxim 5 anys amb 2 anys de caréncia maxima.
eInteres: fix referenciat a I’'Uribor i variable a determinar en funcié del percentatge d’acompliment del pla de negoci (fins a un
maxim del 15%, inclos el fix).
*Comissions: de gestié 0,5%.
*Garanties: sense garanties.

Tramitacid: a través de les xarxes d'inversors privats acreditades per IFEM.

Xarxes de Business Angels acreditades per IFEM

Jubert*Partners

Keiretsu Forum BA Barcelona, SL
Barcelona Business Angels, SL

Know Capital BA, SL

Associacié d'Antics Alumnes d'ESADE
NECOTIUM - Bellmore Consulting, SL
Business Angels Network Catalunya
Asociacion SEEDROCKET ANGELS

Xarxa d'Inversors Privats i Family Offices de I'lESE
EIX TECHNOVA

LLEIDA BUSINESS ANGELS PARTNERS, SL
Col-legi d'Economistes de Catalunya
Xarxa d'Inversors Privats First Tuesday
Antai Business Angels
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Linia de finangament juntament amb inversors privats (Business Angels) en forma de
préstec participatiu per a la creacié de noves empreses o empreses en fases inicials.
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Capital MAB, FCR

CAPITAL MAB FCR, és un fons de capital risc que inverteix en companyies a la seva

m sortida al MAB (o altres mercats alternatius borsaris), i en posteriors ampliacions
de capital. CAPITAL MAB FCR té l'objectiu de facilitar la captacié de capital a les
Institut Catalé de Finances . . . . . . .
Capital MAB, FCR OPS, actuant com a inversor institucional i generant més confianga en els operadors

de mercat. CAPITAL MAB esta gestionada per I'Institut Catala de Finances Capital.

Perfil d’inversio

*Empreses catalanes.

*Fins a un 20% de I'OPS o ampliacio de capital.

*Coinversié amb altres inversors institucionals. El col-locador haura d'haver cobert fins a un minim del
80% de I'OPS o ampliacio de capital.

*Inversio maxima 1 milié d'euros.

Tipus de participacid: minoritaria.

Capacitat inversora: Capital MAB compta amb uns recursos totals de 10 milions d'euros. El fons esta
participat i promogut per I'Institut Catala de Finances.
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Sicoop SICOOP, és una societat de capital risc adre¢ada a projectes de 'economia
cooperativa i gestionada per I'Institut Catala de Finances Capital SGECR.
= Tipus de societats: cooperatives, societats laborals i societats mercantils participades
s.coop per cooperatives.

U Tipus de projectes: projectes d’inversio pel creixement, I'expansid i la consolidacio.
Tipus de participacio: la participacio de SICOOP sera minoritaria amb una inversié
maxima de 1.500.000 euros. En funcio de cada cas, la inversié es podra estructurar

En forma de Capital social o préstec participatiu

Capacitat Inversora: SICOOP compta amb uns recursos compromesos totals de 15.500.000 euros.

SICOOP esta participada i promoguda per les seglients entitats:

*|CF Holding

*Departament de Treball de la Generalitat de Catalunya
*Clade

eCatalunya Caixa

*Unnim

*Crédit Coopératif

*ESFIN

*Fundacio Seira

Jubert*Partrers
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Capital

El Grup ICF, principalment a través d'ICF Holding i IFEM, promou la creacid i participa en instruments

de capital risc.

El capital risc, o aportacié temporal de capital per part d'un fons o societat, s'adreca en general a projectes
tecnologics o innovadors, amb bones expectatives de rendibilitat i creixement. La participacio en la societat
acostuma a ser per un periode d’entre 4 i 6 anys, i minoritaria sobre el total del capital. La gestio de les
inversions correspon, habitualment, a una gestora independent.
Les empreses interessades a obtenir una aportacio de capital poden posar-se en contacte directament amb la
societat gestora. Per a més detalls podeu consultar la relacié de societats i fons.

FONS DE LA
MEDITERRANIA

HEALTHEQUITY, SCR SA
CAPITAL EXPANSIO, FCR
CAPITAL MAB, FCR
SIcooP

NAUTA TECH INVEST Il

CAIXA CAPITAL BIOMED

Jubert*Partrers

CAIXA CAPITALTIC
YSIOS BIOFUND |

INVEREADY FIRST
CAPITALI, SA

INVEREADY VENTURE
FINANCE I, SCR SA

FEM-ONA INNOVACIO

FINAVES IV, SA
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SOCIETAT D’INVERSIO
DELS ENGINYERS

AMERIGO INVIERTE
SPAIN VENTURE

CAIXA INVIERTE
INDUSTRIA

NAUTA TECH INVEST Il
TAIGAV

FONS INNOCAT
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BCN EMPREN

CATALANA
D’INICIATIVES

HIGHGROWTH
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TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
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Financament pel sector agrari, pesquer i agroalimentari

Préstecs en col-laboracio amb el Departament d'Agricultura, Ramaderia,
Pesca, Alimentacio i Medi Natural i Avalis de Catalunya, SGR, per
finangar projectes d'inversié o circulant de pimes del sector agrari,
ramader, pesquer, forestal o agroalimentari.

Linia Economia social i cooperativa

Préstecs per a empreses de I'economia social, garantits pel
Departament d'Empresa i Ocupacio, i per a finalitats diferents.

Turisme Futur

Préstecs amb el suport d'Avalis de Catalunya, SGR per a
inversions de pimes del sector turistic amb seu social a Catalunya

Contracte global d’Exportacio

Préstecs bonificats per a la incorporacio de joves a les explotacions
agraries i per a la modernitzacid d'aquelles explotacions subscrites en
el marc del contracte global d'explotacid.
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e 7 o o

Innovacid, internacionalitzacio i industrialitzacié (1+1+1)

Crédit directe de I'ICF, per finangar necessitats d’inversid i circulant d’empreses
competitives i en creixement, exportadores i/o innovadores. L'ICF aporta els fons i
analitza la viabilitat financera dels préstecs, mentre que ACC10 analitza
I'elegibilitat dels projectes per a I'assumpcid de part del risc.

Condicions financeres

Finalitat: Inversions o Circulant

Import: minim 50.000€ i maxim de 500.000 euros en el cas de circulant, i 1.000.000 d’euros en el cas d’inversid.

Termini: fins a 4 anys en el cas de circulant, amb la possibilitat d’1 any de caréncia inclos en el termini, i fins a 7 anys en el cas
d'inversid, amb 2 anys de carencia també inclosos.

Interés: Euribor més un diferencial del 5,75%.

Comissions: d’obertura del 0,50% del nominal del préstec, amb un minim de 500 euros per operacio.

Garanties: les considerades com a suficients a criteri de I'ICF. Addicionalment, com a complement de les garanties que aporti el
titular, I'operacié comptara amb un ajut per a I'assumpcid de risc aportat pel Departament d’Empresa i Ocupacio.

Sol-licitud
Demana el teu préstec |++1.
Un cop feta i enviada la sol-licitud, rebreu un correu electronic amb les instruccions de procediment:
A I'ICF — adjuntar, via web, documentacid relacionada per a l'estudi de risc.
A ACCIO - presentar la mateixa sol-licitud, la declaracié responsable i la memoria.
El préstec es podra formalitzar un cop s’obtingui 'aprovacié del préstec per part de I'ICF, i 'aprovacié de I'ajut per part d’ACCIO.
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Emprenedors, Autonoms i Comergos

Préstecs o lisings adrecats a emprenedors, autonoms, microempreses i/o comergos
per finangar els seus projectes d’inversio o circulant

Data limit per sol-licituds: 31 de desembre de 2013
Data limit per formalitzar I'operacié amb Banc Sabadell i/o CaixaBank: 28 de febrer de
2014

Condicions Financeres

Import: minim 10.000€ i maxim 100.000 euros per sol-licitant.

Termini: 5 anys amb 2 de caréencia inclosos.

Interes: Euribor més un diferencial del 7%.

Comissions: d’'obertura del 0,50%.

Garanties: les considerades com a suficients per I'entitat financera col-laboradora (CaixaBank i Banc
Sabadell).

Aquest producte és fondejat per I'ICF. El Departament d'Empresa i Ocupacio assumeix el 70% de risc,
compartint les garanties que I'entitat pugui considerar.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

L'Institut Catala de Finances també pot aportar garanties davant les entitats financeres per facilitar
I'obtencié de crédit per finangar les inversions o necessitats de circulant de les empreses.

Per dur a terme aquesta activitat, I'ICF treballa conjuntament amb Avalis de Catalunya, societat de
garantia reciproca integrada dins del Grup ICF i especialitzada en la concessio d’avals financers, técnics i
economics per a pimes i autonoms.

La sol:licitud d'aval la gestiona i estudia Avalis de Catalunya SGR. Els avals aprovats els formalitza Avalis,
I'ICF o tots dues entitats de forma compartida, en funcié de I'import de I'operacié i el perfil d’empresa,
amb l'objectiu de donar-li la millor solucio en funcié de les seves necessitats financeres.

Condicions financeres

Avals per circulant

Import de I'aval: fins a 5 milions d'euros per beneficiari i fins al 50% de l'import de I'operacid. Hauran de ser operacions noves o renovacions amb increment de limits.
Modalitat avalada: polissa de credit, préstec de circulant, linies de descompte, factoring amb recurs, confirming, linies d'avals i operativa de negoci exterior.

Termini: minim d'1 any i maxim de 5 anys.

Comissions Avalis/ICF: d’estudi i d'obertura, Unica del 0,75% sobre I'import de I'aval, i comissié anual d’administracié i risc (CAIR) de I'1,75% sobre el risc viu de I'aval en
cas de credit o préstec i sobre I'import total del limit garantit en la resta de linies, a 31 de desembre de cada any.

Garanties: compartides entre I’entitat financera, Avalis i/o ICF.

Avals per a finangament d'inversions

Import de I'aval: fins al 50% de I'import, en caracter general i fins al 70% per a operacions d'internacionalitzacid. L'import maxim oer Avalis sera d'1,5 milions per soci
particip (o grup economic) i d'1 milié d'euros per operacid. En el cas d'ICF, el maxim sén 10 milions per client o grup empresarial.

Termini: entre 3 i 15 anys, amb fins a 2 anys de caréncia inclosos.

Comissions Avalis/ICF: d’obertura del 0,75% i comissié anual de risc del 2,25% de I'import viu del risc avalat a 31 de desembre de cada any.

Garanties: compartides entre I’entitat financera, Avalis i/o I'ICF.

Sol-licitud
Demana un aval per a les teves operacions d'inversié o circulant.

Les entitats amb qui I'lCF i Avalis tenen convenis de col-laboracié son: Banc Sabadell, CaixaBank, Banco Santander, Banco Popular, BBVA, Catalunya Banc, Bankia,
Bankinter, Caixa d’Enginyers i Caja Rural Bantierra.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
————— A S A L ——

Linia Microcredits

Operacions de préstec adregades a finangar inversions o circulant per a
I'establiment, consolidacié o ampliacio de microempreses: negocis d'autonoms i
professionals amb projectes d'autoocupacio que contribueixin al desenvolupament
del teixit productiu, la creacid i consolidacid d'ocupacid i al progrés social.

Beneficiaris: emprenedors que facin inversions a Catalunya, ja siguin autéonoms,
micros o petites empreses.

CONDICIONS FINANCERES

*Import: fins al 100% del projecte amb un maxim de 25.000 euros.
*Termini: fins a 7 anys amb la possibilitat de fins a 2 de caréncia.

eInteres: fix o variable, referenciat a I' Euribor.

*Comissions: sense comissions.

*Garanties: a criteri de l'entitat financera amb la qual es tramiti I'operacio.

IFEM assumeix part del risc de I'operacid per compte de I'entitat financera.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Finangament per donar suport al sector cultural i facilitar el seu accés al
credit per impulsar projectes relacionats amb la produccid, distribucio,
comercialitzacio i difusio, exhibicio o proteccio de béns o serveis culturals

Condicions financeres

Import: fins al 100% de la inversio, amb un minim de 30.000 euros i un maxim d'1 milié d'euros. En el cas de circulant,
minim de 30.000 euros i maxim 600.000 euros.

Termini: 7 anys amb fins a 2 de carencia inclosos. En el cas del circulant, maxim 4 anys amb 1 de caréencia inclos.
Interés: Euribor més un diferencial del 5,75%.

Comissions: d'obertura del 0,50%, amb un minim de 500 euros.

Garanties: les considerades com a suficients, a criteri de I'ICF.

Sol-licitud
1. Demana el teu préstec per a cultura.
2. Un cop complimentada i enviada la sol-licitud, rebras un correu amb les indicacions a seguir.

El periode per demanar aquest financament acaba el 31 de desembre de 2014.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Capital risc
El Grup ICF promou i/o participa en la constitucié d'instruments de capital risc, amb I'objectiu
de millorar I'oferta de capital per a les empreses de nova creacio o bé amb un alt potencial de
creixement.

L'objectiu del capital risc, o aportacié temporal de capital per part d'un fons o societat, és el
creixement empresarial i s'adreca, en general, a projectes d'internacionalitzacio, consolidacio
sectorial i/o innovacié, amb bones expectatives de rendibilitat.

La participacié de I'lCF en I'ambit del capital risc és de col-laboracid i complementarietat amb el
sector privat, buscant multiplicar els recursos que es destinen a cada projecte. Per cada euro
que I'ICF inverteix en capital risc, es mobilitzen 5 d'altres inversors.

A banda de participar en d'altres instruments de capital risc gestionats per tercers, |I'ICF gestiona
diversos fons directament a través d'ICF Capital, Societat Gestora d'Entitats de Capital Risc, que
té per finalitat gestionar i assessorar fons o societats de capital risc, publics i/o privats, que
aportin capital a empreses catalanes. Actualment, ICF Capital gestiona 4 fons: Capital

MAB, Capital Expansid, SICOOP i BCN Empren, aquest ultim ja en periode de desinversio.

En conjunt, el Grup ICF participa (o gestiona) en els seglients fons/societats:
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE
i SR SEARNTAUNAVOR,

Segment Capital llavor /arrencada
Projectes en les seves etapes inicials, que no han arribat encara a la fase d'inici de la produccié massiva, amb
existéncia de risc tecnologic, i/o de model de negoci.

Import d'inversié

. | Gestora Dades de contacte
(en milions d'euros)

Fons/Societat Focus d'inversio

www.inveready.com

INVEREADY FIRST CAPITAL, SRC

SA* TIC - mobilitat 0,1-0,4 Inveready AM, SGECR ifonts@inveready.com
— 93.180.72.60
INVEREADY BIOTECH II* Companyies 0,5-1,0 Inveready AM, SGECR W.inveready.com

biotecnologiques 93.180.72.60

. . www.iese.com
Equip de capital -

FINAVES IV, SA* Emprenedoria 0,1-0,3 , acracco@iese.edu
llavor de I'lESE 93.253.42.00
SOCIETAT D'INVERSIO DELS ... = . 01-05 N www.eic.cat
ENGINYERS* g =5 & 93.319.23.00
Rivay Garcia, SL i www.rivaygarcia.es
HEALTHEQUITY* Ciencies Salut 0,5-1,0 Grup Med 93.270.12.12
Corporatiu, www.comb.cat
SAU 93.567.88.88
VENTURCAP II* Empreses innovadores 0,15-0,5 GVC Gaesco Www venturcap.es

93.366.27.27
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Linia de I'ICF

eImport avalat: entre 1 milié d'euros i 2 milions d’euros per beneficiari; amb increment de, com a minim, el
10% de les posicions de circulant del client.

*Modalitat: finangament de capital circulant en polissa de crédit o de préstec, de descompte, factoring amb
recurs, confirming i finangament de comerg internacional, entre altres.

*Termini: minim de 3 anys, i en el cas de préstecs o credit, maxim 5 anys.

eInteres: segons s'acordi amb |'entitat financera.

*Comissions: d’estudi i obertura obertura tnica de 0,60% sobre I'import de I'aval formalitzat més la comissié
anual d’administracid i risc (CAIR) del 1,75%.

*Garanties: compartides entre I'entitat financerai I'lCF.

Tramitacio

1. Dirigir-se a una de les oficines de les entitats financeres col-laboradores i aconseguir I'aprovacio d’'una
operacio de circulant.

2. Un cop aprovada I'operacio, I’entitat financera enviara tota la documentacié a I'ICF o Avalis, els quals
estudiaran l'operacid i en donaran resposta.

3. Laformalitzacio de l'operacio es fara en unitat d’acte amb la participacio de totes les parts
intervinents.
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA
TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE ‘

Linia Capitalitzacié Empresarial

Linia de préstecs per finangar ampliacions de capital d’empreses catalanes, aportant recursos
tant pels actuals com pels nous accionistes, ja siguin persones fisiques o juridiques. La seva
finalitat principal és potenciar projectes de creixement empresarial en sectors que aporten
valor afegit i ocupacié a 'economia catalana, aixi com millorar I'estructura financera per
afrontar amb més capacitat I'actual conjuntura economica.

REQUISITS DE U'EMPRESA A CAPITALITZAR
* Experiéncia de 'empresa o grup empresarial superior a 1 any.
* Recursos propis positius.
* Projecte de negoci viable.
* Seu social o operativa a Catalunya.
REQUISISTS DELS BENEFICIARIS DEL PRESTEC
* Domicili social o fiscal a Catalunya.
e Estructura financera equilibrada.
* Generacio de caixa suficient.
 Garanties no vinculades al projecte finangat.
CONDICIONS FINANCERES DEL PRESTEC
* Import de l'operacié: minim de 100.000 euros.
* Tipus d’interés: Euribor més un marge a determinar.
* Amortitzacid i caréncia: termini de 8 anys amb 2 de caréncia d'amortitzacio.
* Comissions: fins a un maxim de I'1,50% de I'import formalitzat
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FONTS DE FINANCAMENT DE L’'EMPRESA

TIPUS DE FINANGCAMENT ALIE

Linia Inversio

Finangcament d'inversions d'actius fixos, materials, immaterials o financers, que fomentin
la competitivitat de les empreses catalanes. Els beneficiaris han de ser empreses amb seu
social i/o operativa a Catalunya, amb facturacié inferior a 250 milions d'euros anuals i amb
un pla de negoci que aporti valor a I'economia catalana.

Excepcionalment, en el marc d'aquesta linia, es podran considerar necessitats de circulant.

CONDICIONS FINANCERES

*Import: fins al 80% del projecte, amb un minim de 100.000€ i un maxim de 10M&€.
*Tipus d’interes: Euribor més diferencial a determinar segons projecte.
eAmortitzacio i caréncia: entre 5 i 15 anys, amb una caréncia inclosa de fins a 2 anys.
*Comissions: 1,50% per a terminis de fins a 8 anys i 1,80% per terminis superiors
*Garanties: a determinar segons el risc de 'operacio.
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